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Ege Bolgesindeki ihracatcilarin Sektorel ve Ekonomik Sorunlari ile
Cozum Yollarina Bir Bakis

Erdem ALPTEKIN-Hande UZUNOGLU
Stajyer Zeynep Yagmur OZTEMUR

Tiirkiye ihracatinin Genel Gériiniimii

Ulkemizin ihracat potansiyeli, Ulkemiz ekonomik istikrarindaki dalgalanmalara
ragmen istikrarli artigini surdirmektedir.

2006 yil itibariyle Ulkemiz 44.082 ihracatgisiyla, 20.000’e yakin farkli tGrini 200G
askin ulke ve bolgeye ihrag etmis ve dunyanin en buyuk 22. ihracatgisi konumuna
yukseldi.

Tarkiye’'nin 2007 yihindaki ihracati, bir 6nceki yila gére % 25,3 artarak 107,1 milyar
Dolar ile rekor duzeye ulasti.

ihracat rakamlari, her gegen giin rekor kirmaya devam etmektedir.

Ulkemiz ihracati 2008 yili Haziran ayinda; gegen yilin ayni ayina gére %31 oraninda
artarak 11,7 milyar Dolar olarak gerceklesti. 2008 Ocak-Haziran doneminde ise; 2007
yihnin ayni dénemine gore ihracat %38,7 artarak 68,8 milyar Dolar oldu.
ihracatimizdaki artis orani YTL bazinda yiizde 12,3 seviyesinde kaldi. Yani ihracat
hasilatimizin; daha ¢ok yatirim, dretim ve istihdam icin gerekli olan kar kismi, agiri
degerli YTL tarafindan yok edildi.

Tablo 1: ihracatgi Birlikleri ihracat Kayit Rakamlari - 1000 $

OCAK - HAZIRAN

ihracatgi
Birlikleri
Genel
Sekreterlikleri

Pay
(2008)
(%)

Degisim

2007 2008 (07/08)

iMMiB

uiB

ITKIB |
OAIB

EiB

AKIB |
iiB

GAIB |
DAIB

KiB

15.849.481

23.018.951

45,2

34,3

10.636.015

14.746.940

38,7

22,0

8.307.060

9.246.668

11,3

13,8

4.057.890

5.790.691

42,7

8,6

3.171.945

3.908.207

23,2

5,8

1.978.667

2.676.785

35,3

4,0

1.744.992

2.586.066

48,2

3,9

1.219.740

1.783.157

46,2

2,7

893.030

1.556.658

74,3

2,3

471.562

611.770

29,7

0,9
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DETKIB | 546.846 603.027

AiB 267.806 324.027

DKiB 195.076

285.142

TOPLAM | 49.340.111 67.138.089

Kaynak: TiM ihracat Raporu

Tablo 2: ihracatgi Birlikleri ihracat Kayit Rakamlari - 1000 $

1 TEMMUZ - 30 HAZIRAN

ihracatci

Birlikleri Degisim
Genel e AN (07/08)
Sekreterlikleri

iMMIB 31.374.299 41.337.641 31,8

uiB 19.429.873 26.392.455 35,8

ITKIB 16.356.175 18.482.894 13,0

OAIB 7.351.558

10.367.411 41,0

EiB 6.454.537

7.616.875

18,0

AKIB 3.990.556

4.822.826

20,9

iiB 3.359.915

4.866.040

44,8

GAIB 2.380.342

3.403.536

43,0

DAIB 1.650.730

2.796.319

69,4

KiB 1.034.742

1.384.662

33,8

DETKIB 1.123.013

1.295.641

15,4

AiB 431.745

532.491

23,3

DKiB

317.830

463.862

45,9

TOPLAM 95.255.315 123.762.654 29,93

Kaynak: TiM ihracat Raporu
Ege Bélgesi Ihracatinin Genel Gériiniimii

Ege Bodlgesi; cografi yapisi, dogal kaynaklari, iklimi, su urtnleri, dodal bitki ortisu,
toprak verimliligi, tarimsal Urunleri, hayvancillk ve enerji kaynaklari konusunda
Tarkiye’nin en dnemli bolgelerinden birisidir.

Ege Boalgesi'nin ticaretinde deniz yollarinin ayri bir nemi vardir. Bolgede yer alan;
Izmir Alsancak, Cesme, Kusadasi, Bodrum ve Marmaris limanlari turizm mevsiminde
canhlik kazanir.

Ticaretin gelisimindeki diger bir katki da izmirde Ege Serbest Bélgesi'nin ve
Organize Sanayi Bolgeleri’'nin kurulmus olmasidir.

Ege Bdlgesi, yuzyillardan beri basta kuru incir, ¢gekirdeksiz kuru Gzim, pamuk, tatin,
zeytin ve zeytinyagi, narenciye urunleri, sebze-meyve, konserve, kuru gida, igecek,
hayvansal yan Urlnler, deri, balik gibi tarim Grlnleri basta olmak Uzere tekstil-
konfeksiyon urunleri (ig-dis giyim), ev tekstili (havlu, bornoz vb.), deri Urtnleri, ¢anta,
ayakkabl, iplik-dokuma, mucevher, hali, yer kaplamasi, kagit drtnleri, aga¢ Grunleri,
mobilya, kapi ve pencere, metal drinler, mermer, granit, seramik, madeni ve kimyevi
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maddeler, otomotiv yedek parga ve yan sanayi Urunleri, mekanik cihazlar, elektrik-
elektronik cihazlar, (TV, monitér, kesintisiz gli¢ kaynagi vb.), beyaz esya ve hirdavat
malzemelerini tum dunyaya satarak, Turkiye'de dis ticaretin 6ncusu oldu.

Ancak, Ege Bolgesi'nde Uretilen ve bu bdlgedeki gumriklerden ihra¢ edilen dnemli
miktarda ihracati yapan firmalarin merkezlerinin Ege Bodlgesi disindaki illerde
bulunmasi nedeniyle bdlge ihracatinin gergekten daha az gorunmesine neden
olmaktadir.

2008 yili Ocak-Haziran déneminde Ege Bdlgesi'nden yapilan toplam ihracat gecen
yilin ayni donemine gore %24 oraninda artarak 7 milyar 694 milyon Dolara ulasti.

Ege Boélgesi iller bazinda izmir 4 milyar 97 milyon Dolarla ilk sirada yer alirken,
Manisa 1 milyar 547 milyon Dolarla ikinci, Denizli 1 milyar 176 milyon Dolarla Gguncu
oldu. Ege Bolgesi'nin son bir yillik ihracati ise 15 milyar 10 milyon 592 bin dolar oldu.

Sektdr bazinda ise en yuksek ihracat artigi; demir ve demir digi metaller, konfeksiyon
ve maden sektorlerinde yasandi. Tarim sektorundeki artig ise bu yilin ilk alti ayinda
onceki doneme gore yuzde 23 olarak gergeklesti.

2008 yilinin ilk bes aylik déneminde; Ege ihracatgi Birlikleri biinyesindeki 12 birlikten
sadece Ege Zeytin ve Zeytinyadi ihracatcilari Birligi gecen yil yaptigi ihracat
rakaminin gerisinde kalirken diger Birlikler gecen yilki ihracat rakamlarinin Gzerine
¢clkma basarisini gosterdi.

Bununla birlikte 2008 vyilinda, Ege’den yapilan ihracatta ulke siralamasinda
geleneksel siralamanin degistigi goruluyor.

Gecen yilin ilk yarisinda 163,8 milyon Dolar ihracat yapilan ve en buyuk altinci pazar
konumunda olan Birlesik Arap Emirliklerine bu senenin ayni doneminde ylzde
186’lik artisla 467,3 milyon Dolar satig yapildi.

Bu durumda Birlesik Arap Emirlikleri, Ege Ihracatc! Birlikleri tarihinde ilk kez en fazla
ihracat yapilan pazar oldu.

Birlesik Arap Emirlikleri gibi Suudi Arabistan da ihracatimizda hizla ylkselen ulkeler
arasina girdi. Bu ulkeye yapilan ihracat ytuzde 159 artigla 92,5 milyon Dolara ulasti.

En ¢ok ihracat yapilan Ulkeler siralamasinda italya, ingiltere, Hollanda, ispanya,
Fransa ilk 10 icerisindeki yerlerini korurken, en hizli ylikselen pazarlar arasina Cin ve
Japonya da girdi. Cin’e yapilan ihracat yuzde 198 artisla 70,4 milyon Dolara,
Japonya'ya yapilan ihracat ise yuzde 117 artisla 66,7 milyon Dolara ulasti.

Gegtigimiz yil Temmuz ayinda 527 milyon Dolar olan bélge ihracati, bu yil yizde 41
artarak 740,5 milyon Dolara ¢ikti.

Aylik ihracat performansinin iyi olmasina ragmen Turkiye genelinin altinda kalindi.

12 aylik ihracat, gegen yil 6,8 milyar Dolar iken bu yil 7,8 milyar Dolara ¢ikti.
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Yilsonu hedefi olan 9 milyar Dolarlik hedefe ¢ok az kalmasina ragmen, bu rakamin
cok daha fazlasini gergeklestirecek bir potansiyelin oldugu goéraltyor.

Ege Bélgesindeki ihracatgilarin Sorunlari ve Géziim Yollari

Genel sorunlar ve ¢c6ziim onerileri

Ulke ekonomisinin performansi ve istikrari, Glkemiz ihracatini  yakindan
etkilemektedir.

Kesintisiz buyime donemlerinde ihracatin surekli bir artig gosterdigi gorulmektedir.

Turkiye ihracatini surtkleyen elektronik, otomotiv ve kimya gibi sektorler, Ege
Ihracatgi Birlikleri kayitlarinda yer almadiklari icin Ege Bolgesi ihracati olmasi
gereken yerde degil.

Bu durumun hem Ulkemiz geneliyle 6rtisen hem de ortismeyen nedenleri var.

Finansman basligi altinda uluslararasi piyasalar ile rekabet edebilmek i¢in sermaye
ve finansman yetersizligi ile stok kredisinin olmamasi 6énemli bir sorundur. Bu
nedenle finansman secenekleri arttirlmall ve 6z kaynaklar guglendirilmelidir.

DusUk doviz kuru ve vyuksek faiz sistemi, ihracatin gelisimini olumsuz yonde
etkilemektedir.

Ulkemizde ve ¢ogu Uretici Ulkede kuraklik ve diger olumsuz hava sartlari dolayisiyla
uretim miktarlarinin digsmesi baglica sorunlar arasindadir.

Ozellikle son yillarda degerlenen Turk Lirasi ile alim yapan ihracatginin girdi
maliyetleri ylikselmekte, bunun sonucunda da birim ihrag fiyatlari eski yillara oranla
artis gostermektedir.

Uluslararasi rekabetin gittikge sertlestigi ginumuzde firmalar rekabet guglerini
yitirmemek icin ¢abalamakta ve bu durum firmalarin kar marjlarinin dismesine neden
olmaktadir.
Ozellikle ucuz ig giictine sahip Uzakdogu ulkelerinin diinya ticareti (izerinde yarattig
etki, firmalarin alternatif Grin ve is sUrecleri arayigina yonelmelerini gerekli
kilmaktadir.

Enerji ve istihdam maliyetleri, ihracat¢inin performansi Uzerinde negatif bir etki
yaratmaktadir.

Elektrik enerjisi Uzerinden tahsil edilen fon ve kesintiler ile bu kesintilerin KDV
matrahinda esas alinmasi, maliyetleri arttirmaktadir.

Kayit disilik, haksiz rekabet, mevzuat ve prosedurlerin etkisi en aza indirilmelidir.

Tanitim ve pazarlamanin yetersizligi de dnemli bir sorun teskil etmektedir.
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Gumruklerde fazla galisma Ucretlerinin % 50’sinin butceye kaydedilmesi uygulamasi
onemli bir sorun olarak ortaya ¢ikmaktadir.

ihracat beyannamelerinde degisiklik yapiimasi durumundaki cezalar ihracatcilar icin
engelleyici bir unsur olmaktadir.

Ayrica;

+ Ticaret takimlarinin (Tic-Tac) kurulmamasi,

+ Emlak vergileri,

+ Eski DiIB hesaplarinin kapatiimasinda karsilagilan sorunlar,
+ AB’deki yetersiz Anti damping uygulamalari,

+ Yiksek navlun fiyatlari

Ege Bolgesindeki ihracat¢inin potansiyelini sinirlamaktadir.

Izmir Alsancak Limanrnin ihtiyaglara cevap veremez duruma gelmesi de buyuk bir
etken.

izmir Alsancak Limani, yillik yaklasik 850 bin konteyner yiikleme kapasitesi ve
elverigli dogal konumu itibariyle Bolgede alternatifsiz tek konteyner limani ve
Tarkiye’nin en 6nemli konteyner ihrag limani konumundadir.

Bdlge ihracatinin  %85-90’ini, Ulke ihracatinin ise vyaklagik beste birini
gerceklestirmektedir.

Limanin Ozellegtirilme surecinin uzamasi da limanda gerekli yatirnmlarin yapilmasinin
onunu tikadi.

Dis ticaretimizi onemli derecede etkileyen liman sorununun ¢ozumlenmesiyle
kentimizin, Ulkemiz dis ticaretinde dnemini daha fazla arttiracagini dustntyoruz.

izmir Alsancak Limanr’nin sorunlarinin ¢oziilmesi amaciyla; 6zellestirmenin
tamamlanmasi, kapasite ve verimliligin arttirilmasi, buytk konteyner gemileri igin
limanin derinlegtirilmesi ve limanin yukinun azalmasi igin Candarli Limanrnin
yapimina bir an evvel baglamasi gerekmektedir.

Ege ihracatgisinin sorunlarini ve ¢ozum onerilerini genel bir anlamda dile getirmenin
yani sira sektorlerin 6zel sorunlarini irdelemek de yerinde olacaktir.

Ozel sorunlar ve ¢6ziim énerileri

e Turkiye, yuksek kanath eti Uretim kapasitesine ve 8.000 kilometrenin
uzerindeki kiy1 seridinde balik ve su UrlUnleri Uretme potansiyeline sahip
oldugu halde potansiyelinin ¢cok az kismini ihra¢ edebilmektedir.

Dericilik sektorinde udretim maliyetlerindeki yuksek artislar nedeniyle
markalara Uretim yapan firmalar dahi uluslararasi pazarlarda fiyat tutturmakta
zorlanmaktadir.

e Turk deri sektérunin hammaddesinin % 70’ini ithal etmesi sektorin en blyuk
dezavantaji olmustur. Bu nedenle basta ithal hammadde olmak Uzere yillardan
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beri pahali enerji, finansman zorluklari maliyeti artiran, rekabeti zorlastiran
unsurlar olarak sektorin karsisina ¢gikmaktadir. Bu nedenle sektor, diinyadaki
rekabeti kendi imkanlari ile fazlasiyla emek ve gu¢ harcayarak asmak
durumunda kalmistir. Onimiizdeki yillarda rekabetin ¢ok daha fazla artacag:
g6z 6nune alindiginda, Cin gibi aritma, iscilik, hammadde ve enerji maliyetleri
dusuk olan ulkelerin fiyat avantaji karsisinda Turk deri sanayinin rekabet
glcunu koruyabilmesi agisindan, daha fazla katma degeri yuksek mamul deri
artnleri Gretmesi sart olacaktir. Deri sanayisinde, gerek insan faktérinden
kaynaklanan sorun gerekse islenti sirasinda hammaddelerden ¢ok fazla fire
verilmesi nedeniyle gerekli verim alinamamaktadir. Gelecekte hem Kkalifiye
insan egitimine hem de iglenti sirasinda fireleri minimuma indirebilecek yeni
teknoloji yatirnmlarina agirlik vermek gerekmektedir.

Turk derisinin imajinin guglendirilmesi, bunun igin deri aragtirma kurumlari
olusturulmasi ve dunyada farkli tarzda uretilmis Grtnlere yonelme oldugundan,
bunlari Uretmek icin Ar-Ge calismalarina hiz verilmesi sektorin rekabet
edebilirligini korumak adina alinabilecek onlemler arasinda sayilabilir.

Tark tekstil ve konfeksiyon sektoru, rotasini Misira gevirmigtir. Turkiye’deki
vergi yukunden, zamlarla giderek artan maliyetten ve burokrasiden kacganlar,
yatinm igin civardaki ucuz isglcu, enerji fiyatlarinin oldugu Uulkeleri tercih
etmektedirler.

Ulkemizde uretimi olmayan ipliklerin asgari fiyat listesinden cikartiimasi, sorun
yaratmaktadir.

Dahilde isleme izninin gegici kabulde 10.000 USD’lik st limitin 50.000 USD’e
cekilmesi hazirgiyim ve konfeksiyon sektoru igin sorun teskil etmektedir.
Ulkemizde ve ¢ogu Uretici Ulkede kuraklik ve diger olumsuz hava sartlari
dolayisiyla basta kuru Uzum, kuru incir ve kuru kayisinin Uretim miktarlari
dlismektedir.

AB Ulkelerinde oldugu gibi Ulkemizde kuru incir i¢cin stok kurumlarinin olmasi
gerekmektedir.

Kuru Meyvelerde Okratoksin A Sorunu, son yillarda ¢ekirdeksiz kuru dzimden
sonra kuru incir ve kuru kayisi gibi UrUnler icin de bir sorun olarak ortaya
¢clkmaya baglamistir.

Ozellikle kuru incirde en 6nemli sorunlar arasinda yer alan “geri gelen mallar’
konusu ile ilgili, alicisi tarafindan degisik nedenlerle kabul edilmeyen ihrac
partileri, yurda geri gelisinde GUmruk Mudurliklerince ithalat muamelesi
gormekte, Tarim ve Koyisleri Bakanhgi laboratuarlarinda analize tabi
tutulmakta, sonuglara gore imha dahi edilebilmektedir. Bunun yani sira analiz
ucretleri ve Gumriklerdeki beklemeden dolayi ihracatgi birgok ek kulfet ile
karsi karsiya kalmaktadir.,

Dunya kuru meyve ticaretine konu olan bazi drunler (Ananas, hurma, korint
Uzimda, sekerlenmis kiraz, limon ve portakal kabugu, vb.) Ulkemizde gerek
ekolojik nedenler, gerekse sanayisinin olmamasi nedeniyle Uretiimemekte
veya sOzlesme kapsaminda yapilan dretim ihtiyaca cevap verememektedir.
Fakat so6z konusu Urunler, yurtdisinda onemli talebi olan “kuru meyve kokteyli”
ticaretinin dnemli bir unsuru olmaya devam etmektedir. Adi gegen urunler,
Turk cekirdeksiz kuru Uzumu, kuru inciri ve kuru kayisisi ile karigtirilarak
‘mixed fruit” (kuru meyve kokteyli) olarak o6nemli bir ihra¢ kalemimizi
olusturmaktadir. Ancak kuru meyve kokteyli igin DiiB kapsaminda ithal edilen
riinlerin Tarim ve Koy isleri Bakanhigina bagh il Midrliklerinden alinmasi
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gereken Kontrol Belgesi islemleri sirasinda sikintilar yasanmaktadir.
ihracatcilarin isleyip tamamen ihra¢ edecekleri bu Urlinler sanki i¢ piyasada
satiimak Uzere kati ithal edilen Urunler gibi kapsamli analize tabi tutularak Turk
Gida Kodeksine uygunlugu aranmaktadir. Bu analizler, oldukg¢a ylksek
maliyetler nedeniyle ihracatcilara maddi kulfet getirdigi gibi, analizlerin uzun
stirmesi nedeniyle Gumruklerden cekilemeyen s6z konusu mallar igin yuklu
miktarda demoraj bedeli de 6denmektedir. Ihracatgilar ortaya gikan ylksek
maliyet nedeniyle vyaptiklari isten kar elde etmek vyerine zarara
ugramaktadirlar. S6z konusu sorunun agilmasi ve boylece dunya genelinde
son vyillarda yukarida belirtilen Grunler igin giderek artan taleplerin
kargilanmasi, kuru meyve isletmelerinin kapasitelerinin daha yuksek dizeyde
kullanilarak istihdam sorununa olumlu katkida bulunabilmesi, ayni zamanda
ulkemize daha fazla dovizin daha fazla katma deger yaratilarak kazandiriimasi
amaciyla, Dahilde isleme Rejimi kapsaminda séz konusu driinlerin yurda
getirilerek islendikten yani katma deger yaratildiktan sonra ihracina imkan
taninmasi1 amaciyla ¢alismalar devam etmektedir.

Maden ihracatinda yerli kaynak ve girdi kullanimindan kaynaklanan uretim
sorunlari bulunmaktadir.

Tarkiye'de ulusal ve uluslararasi standartlara gore urtn analizleri yapabilen ve
CE kalite isareti belgesi ile ilgili analizleri yapabilen maden sektdrine akredite
bir laboratuar bulunmamasi, gerekli Urin analizlerinin ancak yurtdiginda
yuksek bedeller karsiliginda yaptirilmasi sorununu yaratmigtir. En onemli
dogal tas pazarlarindan biri olan Avrupa Birligi'nde CE kalite isaretlemesinin
dogal tas urlnlerinde zorunlu oldugu da dikkate alinarak, bu niteliklerde bir
laboratuvar kurulmasi dogal tas sektorinun ve ihracatinin geligsimine buyuk
katki saglayacaktir.

Madenin yUkte agir, pahada hafif olmasi sebebiyle tagimaciliktan kaynaklanan
maliyet artislari da maden sektoru agisindan yuksek olmaktadir. Tasimacilik
masraflarinin en aza indirilmesinin sektor i¢in bir avantaj olacagl gérisunden
hareketle demiryolu tasimaciligi olanaklarindan yararlanilabilmesine yonelik
girisimlerin surdurdlmesi amacglanmaktadir. Demiryollari tasima Ucretlerinin
dusurulmesi, nakliyatin programli, zamaninda yapilmasi saglandigi takdirde,
hem karayollari Uzerindeki agir yuk kaldirilacak, hem de dusen petrol
sarfiyatindan dolayi yurtdisina daha az doéviz ¢ikacaktir.

Kuraklik, titin Gretiminin énemli élclide azalmasina neden olmustur. ihrag
fiyatinin yukselmesi kisa vadede ihracatginin lehine gibi gérinse de, ileriki
yillarda yabanci alicinin Tark tatnindn fiyatinin - ylksekligini gerekge
gOstererek alimlarini azaltmasi, ondan da o6te, sark tipi tutin Ureten ve fiyati
bize gore daha uygun olan rakip uUlkelere yonelmesi kacinilmaz olacaktir.
Tatun sektorinde ilag kalintisi konusu buyuk bir sorun olarak durmaktadir.
Sigara karsiti kampanyalarin da etkisi ile zor durumda kalan yabanci alicinin,
satin aldigi tutanleri her asamada kontrol etme istegi ile ihracatginin sorunsuz
tutin ihrag etme calismalarina paralel, titinlerde cesitli nedenlerle ve
bilingsizce yapilan ilaglamalar dolayisiyla ortaya ¢ikan ilag kalintisi sorununun
¢Ozulmesi gerekmektedir.

Ulkemizin énemli ihrag Uriinlerinden olan ve lilkemizdeki en modern tesislerde
ve alicinin istekleri dogrultusunda iglenerek ihra¢ edilen tutinlerimizin, isleme
yerlerine tesliminden sonra islenme suresinin toplam 3-4 ay gibi bir surede
tamamlanmasi, bu tesislerin yilin geriye kalan aylarinda ise atil durmasi;
onemli Olcude istihdam kaybina, vergi gelirlerinde azalmaya, sosyal ve
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ekonomik kayiplara neden olmaktadir. Bu gergevede, tutln isletmelerinin yilin
her ayinda tam kapasite ile galismalarinin 6nunu tikayan yururlukteki 4733
saylll Kanunun 6. maddesinin 5. paragrafinin “islendikten sonra ihrag
amaciyla olsa dahi tutun ithali, ancak uretim ihtiyaglariyla sinirli olarak bu
maddenin ikinci fikrasinda belirtilen tatan mamulleri Uretenler tarafindan
yapilabilir’ hikminin degistirilerek, gerekli kapasiteye sahip yaprak tutln
isletmesi olan firmalarca da yapilabilmesine olanak verecek sekilde yeniden
duzenlenmesi ulkemize ve sektorumuze onemli katkilar saglayacaktir.

Yas meyve ve sebze sektorinde ihracatin 6nunde onemli bir engel olusturan
ilac kalintilari sorununun en aza indirilmesi ve ciftgilerin tarimsal mucadele
ilaclarinin kullaniminda dikkat etmeleri gereken hususlar ve ila¢ kalintisinin
olasi zararlari konularinda uyarilmalari ve bilgilendiriimeleri amaciyla, ilgili
kuruluglarla gectigimiz donemlerde de yapilan ve yarar saglayan ¢aligmalar bu
yil da surdurtlmelidir.

Zeytin ve zeytinyadl sektorinde dretim yardimlarinin AB’deki gibi olmasi,
uretimdeki prim desteklerinin daha etkili hale getiriimesi, Uretime yon verecek
prim projeksiyonunun yapilmasi, ambalajli ve markali olarak yapilan ihracata
iligkin inracat tegviklerinin arttirlmasi gerekmektedir.

Zeytin ve zeytinyagi sektorunun gerek uretim, gerekse ihracat alanlarinda ve
her asamada tesvik edilmesi ve tesviklerin gelistirilerek arttiriimasi
gerekmektedir.

Pazarlama alaninda ise pazarlama ve tanitim konularinda yeterli ¢alismalarin
yapllmamasi ve i¢ piyasada tuketimin azligi en Onemli sorunlar olarak
karsimiza ¢ikmaktadir. Bunlara ek olarak, i¢ piyasada zeytin ve zeytinyaginin
fiyatinin ylUksek olmasi, bunun yani sira Turk mali zeytin ve zeytinyadi urin

imajinin uluslararasi piyasalarda yeterince guc¢li olmamasi sorunlari ortaya
konmustur. C6zim yolu ise, dis pazar odakh olarak; dis pazara yonelik
yapilan c¢alismalarin arttirilarak yeni pazarlarin bulunmasi bodylece ihrag

pazarlarimizin ¢esitlendiriimesi, “Turk zeytin ve zeytinyagl” markasini ve
imajini tanitmay1 ve saglamlastirmaya yonelik olarak disg piyasada tanitim
kampanyalarinin yiiriitilmesi énerileri (izerinde durulmustur. i¢c pazar odakli
olarak ise; pazarin geligtirimesi ve tuketimin arttirlmasi amaciyla tuketici
bilincini gelistirecek tanitim faaliyetlerinde bulunulmasi belirtilmistir. Dinya
pazarlarinin taleplerine yonelik urlin ¢esitliliginin saglanmasi ve pazar
kanallarinin genigletilerek surdurulebilir fiyat politikasi uygulanmasi gerektigi
belirtilmistir.

Kurumsal yapilanmaya 6nem verilerek, zeytin ve zeytin yagd sektoru ile ilgili
kamu kurum ve kuruluslari—Universite—6zel sektor dahil tim paydaslar
arasinda esgudumun saglanmasi, bu sayede veri paylasimi ve bilgi akiginin
saglanmasi gerektigi vurgulanarak zeytin ve zeytinyagi tarimin geligtiriimesi
icin Uretici birlikleri ve kooperatiflerle isbirligi icinde calismalar yapiimasi,
uretici ve ihracatgilarin ortak politika olusturmasi, olusturulacak kurumsal
organizasyonun etkili galistirilmasi gerektigi belirtiimistir.

e Avrupa Birligi'nden “kota alinamamasi, zeytin ve zeytinyaginin Dahilde isleme
Rejimi (DIR) kapsaminda dis alimina izin veriimemesi, dis ticaretteki tarife disi
engeller, yeni uretici (ilkelerin Diinya ihracat pastasindan giderek daha fazla
ulkemizi ikame eder sekilde pay almasi, ihracatta yasaklarin olmasi,
bulundugumuz sezon itibari ile dunya fiyatlari ile entegre olamayisimiz,
A.B.D.'ye vyapilan ihracatta primin arttirnlmasi, ihracatta devamhligin ve
surdurulebilir artisin saglanmasinda yasanan gugclukler, markalasma igin
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rekabetgi fiyatlarla kaliteli ve istikrarli bir sekilde hammadde saglanamamasi,
ihracatimizda yasanan pazar kayiplari ve sektorin kiresel ekonominin
esaslarini kavrayamamig olmadigi hususlari 6n plana gikmigtir. C6zim yolu
olarak katma degerin (lkemizde kalmasi icin, Dahilde isleme Rejimi
kapsaminda yari-mamul mal temin ederek dinya pazarlarinda surekliligin
saglanmasi, ihracatta pazar arastirmalarina dnem verilmesi, ureticiyi magdur
etmeyecek ticaret serbestileri, dizenli hammadde temini saglayacak cesitli
mekanizmalarin (stok kurumu, DIR vb.) gelistiriimesi, AB’den kota alinmasi
icin gerekli girisimlerin yapilmasi konularinda gorusler tartisiimistir.

Ar-Ge konusunda yapilan calismalarin azhg@i, zeytinciligin dunyadaki
gelisiminin iyi izlenmemesi ve Ar-Ge faaliyetlerinde fidandan zeytinyagi
uretimine kadar olan basamaklarin incelenmemesi 6nemli bir sorun teskil
etmektedir. Sorunun giderilmesi igin, kesin olarak agac¢ varligi ve Uretim alani
envanterinin g¢ikartilmasi, yuksek isletme teknikleri, ar-ge ¢alismalarina daha
cok kaynak ayrilmasi, sik fidan dikim tekniklerinin toplama maliyetlerini
dusuriclt sekilde gelistirilmesi, Uretimden baslayarak sektdrin her alaninda
ar-ge calismalarini arttirmak icin gerek devlet destekleri gerekse AB proje
fonlari gibi kaynaklar yaratiimasi, yapilan c¢alismalar ve projelerin takibinin
saglanmasi, gerekmektedir.

Uretim basligi altinda dis satim igin kaliteli standart hammadde temini gigligu
ve yuksek maliyet, periyodisite nedeniyle bir yil az bir yil ¢gok Urun alinmasi,
pazarda devamlilik saglayacak hammaddenin bulunmamasi, arazilerin
bdlinmusligunin mekanizasyonu onlemesi, verim dusukligu vs. nedenlerle
yuksek Uretim masraflari, hasat ve sonrasi uygulamalarda kalitenin 6n plana
alinamamasi yanhs, sdrdurdlebilir, fiyat, kalite ve kantitede urin temin
edilememesi, fakir ciftci (kUguk alan, yetersiz bakim vb.), yeni olusturulan
plantasyonlarin plansiz ve programsiz tesis edilmesi, sertifikasyon eksikligi,
dig talebe uygun uretim yapilmamasi, istikrarsiz uretim alternansin (alternans
siddetinin) yUksekligi, kultirel islemlerin yetersizligi, hammadde sorunu,
Ozellikle zeytin ve zeytinyagi uretim yapilan alanlarin ve igletmelerin kiguk
olusu, kendi adina sertifika alan Uretici sayisinin azhigi, tarimsal Uretimde
yasanan dusuk verim ve Uulkemizde zeytin ve zeytinyagl tarimsal girdi
uretiminin yetersiz olmasi hususlari 6n plana ¢ikmistir.

Zeytin alanlarimizin kuguk olgekli, aile isletmesi seklinde olmasi ve yapisal
problemlerin varligi ve zeytin alanlarimizin % 75’inin meyilli alanlarda olmasi,
ancak % 8’inin sulanabilmesi 6nemli sorunlardandir.

Kontrol ve Denetim konusunda yapilan galigmalarin azligi, i¢ piyasada karisik
yaglari 6nleme konusunda yetersiz ve etkin olmayan denetim, higbir kurala
tabi olmayan merdiven alti uretimin denetlenemedigi akredite zeytinyagi
laboratuarlarinin sayisinin yetersizligi konulari vurgulanmistir.

Zeytin ve zeytinyagl sektorinde gerekli yasal dizenlemeler gergevesinde
uretimden tuketime her asamada etik ve kalite agilarindan siki denetim
yapillmasi ve yaptirrmlarin ciddiyetle uygulanmasi gerektigi belirtiimigtir.
Planlama alaninda; uzun vadeli politika belirleyememek, Uretim istatistiklerinin
yetersizligi, zeytin agaci envanterimizin c¢ikarilmamasi sorunlari ortaya
konmustur.
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Ege Bolgesi ihracatinin yilsonunda vyaklagik 10 milyar Dolara ulasacagi
dusunulmektedir.

Buglnki potansiyeline gore daha yuksek potansiyeli olan Bolgenin daha yuksek
rakamlari ulagsmasinin saglanmasi, temel hedefler arasinda olmalidir.

Turkiye geneliyle ortugsen genel sorunlarin yani sira bolgeye 6zgu sorunlarin da
dikkate alinmasi kaginilmazdir.

Tarkiye ihracatini surikleyen otomotiv, kimya, elektronik gibi sektorlerin de birligin
kayitlari icinde yer almasi gerekmektedir.

Mermerde vyerli kaynak ve girdi kullanimindan kaynaklanan uretim sorunlari
¢cozulmelidir.

Enerji maliyetleri azaltilmali, istihdam Uzerindeki ytkler dusartlmelidir.
Dusuk kur- yuksek faiz sisteminin yol agtigi sorunlar ¢ézulmelidir.

Degerli YTL ile tretim yapan sektorlerin sorunlari gézden gegirilmeli ve bu sektorlere
O0zgu rahatlatici tedbirler alinmalidir.

Dis ticaret aciginin devaml arttigi ve ihracatin ithalati kargilama oraninin geriledigi
ortamin degismesi gerekiyor.

ithalatla ihracat birbirini tamamlayan iki unsur.

Bu nedenle Hukumet, katma degeri yuksek, teknoloji yogun Uretimine 6nem
vermesinin yani sira dis ticaret acigini azaltacak ihracat kalemlerinin artiriimasi
yonunde tedbirler almali.

Eder bu ¢6zim Oonerileri dikkate alinirsa Ege Bodlgesi ihracatinin  bugunku
konumundan ¢ok daha ilerilerde olacagi dusunulmektedir.
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